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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Narnbr de Conteca Angel Andres Husrtas Barbous Facta {dd/mem/asaa: 24/02/2022

hiombre de b ol wplical: il [Corran Bisctranices anhubia_453@ hotmall com

iumers de Teléfano.: 222 j y Nismero: | Cestuln de Ciudodania |

Nombre del Gestor: Raul Artanio Sinches Alfons Mivel Educativa: Téenico

Parte 2 PARR SEDORES O UNIDADES PRODUCTIVAS ]
ATiene usted una empresa legalmente constituida? 5 / No I NO

En caso gue su te sea NO d

<Necesita ayuda para emprender su idea de negocio? 5

iTiene una idea especifica de negocio? 5 Mo 5

£Cudl seria la actividad econdmica de la empresa que desea constituie? Elabaracién de comidas y plates preparados

Do acuerdo a sus intereses y perfil, dcudl es su afinidad con la actividad de fa empresa que Baja

quiere constituir?

L Tiene algin plan de negocio ya formulade o proyectado? NO ACudndo planea comenzar su empresaf 1-3 meses

Parte 3. PARA EMPRESAS CONSTITUIDAS

&I USTED ¥A TIENE LINA FMPAESA FSTARLECIDA RESPOWDA:

£ Cudntos emplens formales estd generando su empresa

2Cuantos informales? I

(Ventas en pesos del dltimo afio

Ventas en pesos del penditimo afio

Crecimiento en términos de ventas

0,00%)

£Cudles son sus productos y/o serviclos?

{Desea una asesorla especifica para su empresad 5 Mo

£En qué dreas le gustaria racibir asesoria?

1 AREA LINEAMIENTOS BASICOS ESTRATEGICOS

x

2 AREA DE MERCADED ¥ VENTAS

x

3 AREA PRODUCCION ¥ DPERACIONES

|4 AREA FINANCIERA

5 AREA TALENTO HUMANG

& NECESIDADES DE FORMACION (51 Aplica)

7 AREA ASOOIATIVIDAD [5i Aplica)

8 OTROS ASPECTOS A FORTALECER |51 Aplica)

CLASIFICACION DEL CLIENTE

NIVEL 1 - EMPRENDEDOR
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nak Tolima
Unidad de Centro Agropecuario la Granjs
Nombres : Angel Andrea Huertas Barbosa
Facha da real del Test: 24/02/2022
eND: Femenino
Edad [en afios) al momento del Test: 48
Fecha de Nacimiento |d 3 1/12/1972

Preguntas Aveces | Deacuerdo | En desacuerdo

1. Soy persistente. Soy muy persistente.

X

2. Tengo capital o activos para invertir y estoy dispuesto a perder parte de mis ahorros. x
3. Esto rado (a), si fuera necesario, a mis estindares de vida hasta que mi n. sea rentable. L3
4. Tengo ideas nuevas y diferentes L3
5. Me adapto a los cambios. L2
6. Percibo los problemas como desafios y oportunidades. x
les. %

®

x

L3

«

7. Me recupero de contrati

5
8. itive ro |3} de mi misme (a).
9. Disfruto la competencia.
10. He estado involucrado (a) en un negocio parecido al que quiero empezar.

11. Tengo am familiares que me pueden ayudar a emperar y quienes han sido exitosos en sus propios ios,

12. Mi familia y esposo [a) apoyan mi decision y estdn preparados a soportar el stress que tendré como consecuencia de mi empresa.

13, Tengo la resistencia fisica y Ia fortaleza emocional para manelar el stress del trabajo, las horas extras, y ¢l trabajo durante los fines de
semana y feriados.

14, Soy organizade {3} y me lanear con antelacion.

15. Me llevo bien con toda clase de gente, desde Gerentes hasta emploados.
16. Ti buen juicio y seré capaz de rala gente indicada mi n
17. Pueda manejar y supervisar de forma tal de sacar lo de ellos.

18, 5i descubro que no tenge las habilidades bisicas o el capital necesario para iniciar mi negocio, estoy dispuesto(a) a retrasar mis planes hasta
que lo 0
18. Puedo convivir con gente que no me agrada.
20, Puedo reconocer, admitir y aprender do mis errores.
21. Tengo [a habilidad de observar el contesto en el gue estoy y darme cuenta de lo que quiere la genta.

22. Soy buen vendedor y puedo vender mis ideas y servicios a etras personas.
23. 5i busco formas de hacer las cosas de una manera.

24. SOV UNa persona que nunca se da por vencido (a), ¢ las cosas sucedan, en vet de es a que sucedan,
25. Busco ayuda, retroalimentacidn y criticismo constructive rar coma na.
6. 50y buena (a) para escuchar.

27. Soy buenc(a) tomando decisiones
28. Tengo una buena o muy buena historia crediticia, 2

CACE TR R CRES PR

Concepto
Capandad de negociacdn Confianea en sl mams Flenibldad v adaptansa 3 Innavacan y creatividad Liderazgo de Biuipor Tenackdad para ol Trabajo
camibeos.

COMPETENCIAS : DESCRIPCION DE LOS RESULTADOS
Cuenta con una actitud suficiente para afrontar riesgos e incertidumbre propios de |a actividad empresarial. Adn asi busque fortalecer esta
Asuncidn de riesgos 5§
competencia
idad de acié ¥ Este aspecto es muy f leen la ign de bijerti pi les, bstante se i cierta para que esta actitud no
|5 bRty i reste impertancia a las demis
: et X La elevada confianza en sl mismo y en sus idades es un aspecto fi ble para la idn de sus objeti T
i no chstante se recomienda cierta prudencia para que esta actitud no reste importancia a las demis
Al Este aspecto es muy enla de sus iales, no obstante se recomienda cierta prodencia para que esta
s <t competencia no reste |mpnrl-nm: & las demas
s Este aspecto o5 muy enla ion de sus objeti i no obstante se da clerta prudencia para que esta
L N wmﬂen:h no reste -mmam a las demas
Este aspecta o5 muy faverable en la consecucian de sus objetives empresariales, na obstante sz recomienda cierta prudencia para que esta actitud no
e debasipe raste importancia a las demas.
Su elevada actitud hacia el trabajo es un aspecto para la de sus abjeti i no obstante se
T ¥ ¥ Trates recomienda cierta prudencia para que esta actitud no reste importandia a las demas.
'm'm. |Adelante con su |, 3u elevada dad dedora le augura el exito. Frograme una cita con su gestor en ¢l SENA-SBDC Centro de
Desarrolio Empresarial




SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIJE SENA
GESTION DE EMPRENDIMIENTO Y EMPRESARISMO
FORMATO INSCRIPCION AL SERVICIO DE ASESORIA

INSCRIPCION AL SERVICIO DE ASESORIA www.sena.edu.co
Regional Centro SBDC (Centro de Formacién) Cédigo del proyecto:
TOLIMA Centro agropecuaria la granja

Nombre del Gestor: Fecha (dd/mm/aaaa)
Raul Antonio Sanchez Alfonso 24//02/2022

Parte 1 Informacidn del Cliente

Nombres:
Angel Andrea

Apellidos:
Huertas Barbosa

Departamento y ciudad de nacimiento:
Ibagué, Tolima

Fecha de Nacimiento:

Documento de identidad: 65760301
s . 01/12/1972

Expedida en: |bagué

Correo electrénico (e-mail): anhuba_459@hotmail.com Género: Masculino Femenino X

Teléfono de Oficina: 3222194954 Teléfono Mdvil: 3222194954

Direccidn de residencia: Carrera 5 # 9 —30 Barrio Centro Payande

Ciudad de residencia: San Luis | Departamento Residencia: Tolima

Caracterizacién especial de la poblacién: [ ] Edad entre 15 y 28 afios [{Desplazado por la violencia [[] Madre Cabeza de Familia [] Minoria étnica
(Indigena o Negritud) [[] Recluido circeles INPEC [] Desmovilizado o reinsertado: [] Con Discapacidad [] Otro [] Cual

Formacién Académica: Aprendiz SENA [ [Técnico []Tecnélogo [ JProfesional Universitario [] Programa de formacion:
Especialista [ ]JMaestria [_]Dactorado Cotro &Cual? Seguridad y salud ocupacional

Institucién educativa: Sena En curso [] Finalizado [{

Servicio Requerido: (Exclusivo para Gestor)
Fortalecimiento Unidad Productiva Creacion de Empresa Fondo Emprender D Puesta en Marcha Empresa Fondo Emprender l:l
Creacion de Empresa Otras Fuentes de Financiacién Puesta en Marcha Empresa Otras Fuentes financiacio

Fortalecimiento Empresarial [ |Otro [_] Cual

Parte 2 | Informacién de la Empresa

Nombre de la Empresa o Idea de Negocio: Kairos Restaurante Bar

NIT: 65760301-1

Estatus: [_] Emprendedor (idea de negocio) [X] Empresa establecida [] Gacela
[[] Emprendedor con Unidad Productiva

Fecha de Constitucion de la empresa (AA/MM/DD):
03/03/2022

Representante legal:

Angel Andrea Huertas Barbosa Tamafio de la empresa: Micro X Pequefia D Mediana |:|

Actividad Econémica

Sector Econémico: [] »ﬂngru;:pecua\richE servicios [ Industrial [ comercio [J otro (clu): 5611

Tipo de Sociedad: [15.4.5. [J5.4. (] TpA [ Fundaciones [J Cooperativas & persona Natural [J Otra ¢Cual?

Direccién Empresa: Carrera 5 # 9 — 30 Barrio Centro Payande [ Pdgina WEB: No aplica.

Ciudad: San Luis Correo Electrénico:

Departamento: Tolima anhuba_459@hotmail.com

Descripcién de Productos/Servicios: Expendio a la mesa de comidas
preparadas.

Numero Empleos Formales: 1 Nimero de Empleos Informales: 0

¢El negocio estd establecido en su casa?

si X No

¢Realiza negocios por Internet? [] Si [X] No

CONFIDENCIALIDAD | as partes mantendran la confidencialidad de los datos e informacian intercambiados entre ellas, incluyendo informacion objeto de derecho de autor, patentes,
tecnicas, modelos, invenciones, know-how, procesos, algeritmos, programas, ejecutables, investigaciones, detalles de disefio, informacién financiera, lista de clientes, inversionistas,
empleados, relaciones de negocios y contractuales, prondsticos de negocios, planes de mercadeo y cualquier informacion revelada scbre terceras personas. Toda informacion
intercambiada es de propiedad exclusiva de la parte de donde proceda. Toda la informacién previamente proporcionada es confidencial y se ulilizara para reportes generales,
consolidados y no de forma individual. El emprendedor o empresario facilitara la informacion requerida cuando se genere impacto econdmico como resultado de la asesoria recibida
en el SENA-SBDC Centro de Desarrollo Empresarial. Recuerde que los servicios ofrecidos por los SENA SBDC Centros de Desarrollo Empresarial son gratuitos e
indiscriminados, cualguier peticidn gueja o reclamo lo puede hacer por nuestros canales dispuestos en la pagina web de la entidad www.sena.edu.co, telefanicamente al

Fecha: 24/02/2022

5925555 o en los buzones fisicos dispuestos en nuestros Centros de Formacion.
Firma del Clienta: | # FAW)

Firma del Gestor: Payl 's8schcd Fecha: 24/02/2022
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ACTA No. 1

> > ==
NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria empresa otras fuentes de
financiacién, empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 24 de | HORA INICIO: 10:00 HORA FIN: 12:00 p.m.
febrero del 2022. a.m.

LUGAR Y/O ENLACE: Virtual, DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/ufv- Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios
| gxpa-qtv

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Inscripcion al servicio de otras fuentes de financiacién
2. Diligenciamiento formatos

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Asesoria empresa ofras fuentes de financiacion,
empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo la hora programada se inicia la reunién, con presencia de la emprendedora y el orientador
del SBDC, desarrollando la siguiente agenda:

e Test perfil del Emprendedor

El Gestor de Emprendimiento procede a aplicar la prueba de perfil del Emprendedor y socializa los
resultados, haciendo menciéon de que el emprendedor cuenta con buenas clasificaciones. De
acuerdo con lo anterior se evidencia que el emprendedor obtuvo un puntaje de 90% y se recomienda
fortalecer los aspectos algunos aspectos.

e Formato de inscripcién de servicio de asesoria

Teniendo en cuenta la clasificacion de clientes, la orientacion de la idea de negocio o Unidad
Productiva, el perfil de los gestores y la disponibilidad de tiempo, el gestor lider de Centro asigna al
gestor para que formalice la inscripcion al servicio de asesoria. Por lo cual el asesor procede a
diligenciar el formato de inscripcion al servicio de asesoria, diligenciando la informacion basica del
cliente, el ciclo de servicio requerido, la informacion de la idea de negocio o Unidad Productiva y la
respectiva aclaracion de la clausula de confidencialidad donde se resalta lo siguiente:

“Las partes mantendran la confidencialidad de los datos e informacion intercambiados entre ellas,
incluyendo informacién objeto de derecho de autor, patentes, técnicas, modelos, invenciones, know-
how, procesos, algoritmos, programas, ejecutables, investigaciones, detalles de diseiio, informacién
financiera, lista de clientes, inversionistas, empleados, relaciones de negocios y contractuales,
pronésticos de negocios, planes de mercadeo y cualquier informacién revelada sobre terceras
personas. Toda informacién intercambiada es de propiedad exclusiva de la parte de donde proceda.
Toda la informacion previamente proporcionada es confidencial y se utilizard para reportes
generales y no de forma individual. El emprendedor o empresario facilitaré la informacion requerida
cuando se genere impacte econémico.”

e Programacién de asesoria

Se diligencia el formato de programacion de asesoria mencionando que las fases y actividades a
trabajar son: ideacion (modelacion y validacion de la idea de negocio), formulacién del plan de
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negocios y creaciéon de la empresa. Asi mismo, se menciona el resultado esperado, la fecha
proyectada y ejecutada de cada actividad.

o C(Clasificacion de Clientes

El Gestor de Emprendimiento procede a aplicar la herramienta clasificacion de clientes con el fin de
clasificar y determinar las capacidades del clientes y sus requerimientos, asi como la ruta a seguir
de acuerdo con los resultados del perfil emprendedor, la necesidad planteada y el servicio requerido
por el mismo. De acuerdo con ello, el cliente es nivel 1, cuenta con una idea de negocio o Unidad
Productiva y el ciclo de Servicio Requerido es la Creacion de Empresa Otras Fuentes de
Financiacién.

CONCLUSIONES

Se completaron todos los formatos de inscripcion al proceso de asesorias a empresas OFF, se
completaron los siguientes formaros:

0. Perfil emprendedor

1. Clasificacién de clientes

2. Formato Inscripcion al Servicio de Asesoria
3. Formato Programacién de asesorias

Por ltimo, se identificd la herramienta Lean Canvas como herramienta de validacion.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES:

GD-F-007 V04
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ACTA No. 2

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria empresa otras fuentes de
financiacion, empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 01 de | HORA INICIO: 10:00 a.m. | HORA FIN: 12:00
marzo del 2022, p.m.

LUGAR Y/O ENLACE: Virtual, DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/wek-sfpt-ter | Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Desarrollo herramienta lean Canvas

OBJETIVO(S) DE LA REUNIGN: Asesoria empresa otras fuentes de financiacion, empresa
Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo la hora programada se inicia la reunion, con presencia de la emprendedora y el
orientador del SBDC, desarrollando la siguiente agenda:

Herramienta Lean Canvas: se le explica a la emprendedora el funcionamiento de la
herramienta Lean Canvas, ya que de esta depende el correcto desarrollo del plan de
negocios inicial que se quiere obtener durante el proceso de asesorias. El Lean Canvas
consta de los siguientes elementos y todos fueron explicados durante la asesoria, se
desarrollaron cada uno de ellos y se hizo una definicion inicial de cada uno de los campos
que puede ser ajustada a medida que se desarrollan las demas asesorias.

- Segmento de clientes: Explica cual es tu segmento de clientes objetivo para tu idea
de negocio innovadora. Es importante que definas quién es tu Early Adopter. Para
trabajar sobre este aspecto puedes hacerlo utilizando herramientas como el
diagrama de persona o el mapa de empatia.

- Problema: Es importante reflexionar sobre qué problema padece tu cliente que tu
producto/servicio pretende solucionar. Para esto les recomiendo siempre a los
emprendedores utilizar la herramienta arbol del problema.

- Propuesta de valor: Debes tener claro qué es los que tu empresa va a ofrecer para
solucionar los problemas detectados. Para ello escribe en este bloque (ayudandote
de un post-it) en una frase clara, simple y sencilla, qué te hace especial y como vas
a ayudar a tus clientes a solucionar su problema.

- Solucion: Debes listar las tres caracteristicas principales de tu producto/servicio.

- Canales: Piensa como vas a hacer llegar tu producto/servicio a tus clientes. En este
punto es importante que reflexiones sobre la cadena de valor para entender mejor
el proceso de compra de tu cliente (explicaremos la cadena de valor en un post
proximamente).

- Flujo de ingresos: Como vas a ganar dinero. ¢ Por qué te van a pagar tus clientes?

GD-F-007 V04
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- Estructura de Coste: Analiza los gastos que va a tener tu empresa

- Métricas Clave: Identifica las actividades clave a medir que sirvan como indicadores
para la toma de decisiones.

- Ventaja Especial: Debes reflejar en una sola frase lo que te hace especial frente al
resto de tus competidores.

CONCLUSIONES

Se desarrollo la herramienta Lean Canvas durante esta reunion, identificando todos los
elementos 9 elementos de la herramienta.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES:

T - Awunion Andees Huurtas

Ll 2 ticribe agqu: paco buicar
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

LEAN CANVAS

1. Segmento de cliente:

e Hombrey mujeres de los estratos 1 a 3, con edades de 5 a 70 afios interesdos en comida preparada para
el desayuno, almuero y comida.

e Padrey madres de familia que requieran el servicio de domicilios de comida para el hogar.

e Personas con una estilo de vida ocupado que requieran almorzar fuera del hogar.

2. Problema:

e Poca disponibilidad de tiempo para preparar el almuerzo en casa, esta problematica esta asociada con
uno de los segmentos identificados.

e Pocadisponibilidad de alimentacion saludable en la zona de Payande.

e Pocavariedad de menus en la region.

e Restaurantes con poco espacio para atender a los clientes.

3. Propuesta de Valor:

- Disponibilidad constante de comida preparada para el desayuno, almuerzo y cena.

- Variedad de comidas con un buen sazon con sabor a comida en casa a un precio justo y en un tiempo de
entrega adecuada.

- Servicio al cliente de la mejor calida.

4. solucion:

Amplitud de horarios y de oferta, que el cliente pueda encontrar lo que desea. Para ello, es conveniente ir
diversificando el menu en funcién de las necesidades que se vayan detectando en los clientes. Se busca enfocar
la solucion a las siguientes acciones:

- Preparacion de menu diario

- Compra de insumos de acuerdo con una estrategias de aprovisionamiento.
- Mantenimiento del local y presentacion del lugar.

- Generar estrategias de comercializacion y publicidad.

5, Canales de distribucion:
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

e Punto de venta fisico

¢ Redes sociales (facebook, instagram, whatapp)
e Vozavoz (referido)

e Llamadas telefonicas

e Correo electronico

6. flujo de ingreso:

- Linea de Desayuno: Se tiene una gran variedad dentro de esta linea se identifica principalmente los
siguientes platos. 1. Huevos al gusto y 2. Carne sudada. Para incluiren el plan de negocios se define un
precio promedio que para este caso se identifica un precio de 5000.

- Linea de almuerzo: Igualmente se tiene una gran variedad de productos, en este caso se tiene mayo
variedad de producto, se definio un precio promedio de 10000.

_ Linea de cena: En este caso hay poca variedad, lo cual se puede distribuir en dos lineas comida rapida
y plato de cena de comida tradicional. Se definio un precio promedio de 8500.

7. Estructura de costos:

Costos fijos: Arriendo (propio no hay gasto), nomina (administrador con salario minino) y publicidad (pautas
por internet (300.000), pendonesy desmas (1000.000 - inversion), servicios publicos (internet (123.000), Agua
(15.000), Luz (50.000))

Otros costos de fabricacién: productos de limpieza (40.000 al mes) , gastos de estrategias de promocion
(40.000 al mes)

Costos variables: Fletes de los producto al mes (150.000 a 200.000), InsuMOs (450.000 a700.000 dependiendo
analisis de ventas)

8. Metricas clave:

- Numero de clientes que realiza una compra por dia
- Producto mas vendido
- Numero de clientes nuevos captados

9. Ventaja injusta:

- Variedad en el menu.
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ACTA No. 3

NOMB_R_E' DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria empresa otras fuentes de
financiacion, empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 02 de | HORA INICIO: 4.00 p.m. | HORA FIN: 6:00 p.m.

marzo del 2022,

LUGAR Y/O ENLACE: Virtual, DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/nob-wege- Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios
hcc

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Formulacion plan de negocios empresa otras fuentes de financiacién.

OB_JETIVO(S) DE LA REUNION: Asesoria empresa otras fuentes de financiacion, empresa
Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo las hora programada se inicia la reunion, con presencia de la emprendedora y el
orientador del SBDC, desarrollando la siguiente agenda:

Datos generales plan de negocios: se inicia la formulacién del plan
completando la informacion de los datos iniciales de la empresa, que ya fueron
incluidos en los formatos de inscripcion y los datos de la empresa.
Posteriormente, se paso6 a incluir la informacion de la literatura del plan de
negocios, donde se incluyd inicialmente la siguiente informacion:

Resumen ejecutivo de la empresa: En la cual se resuelven las siguientes
inquietudes, el perfil del emprendedor y el concepto de negocio, aclarando por
que el equipo de trabajo es adecuado para desarrollar la idea de negocio y
cuales son los productos ofrecidos.

Problema: En esta parte se identifica cual es la oportunidad, necesidad o
problematica que satisface con la idea de negocio, ademas de describir mas
detalladamente la solucién propuesta, el alcance de esta y como generara
ingresos a partir de la puesta en marcha.

Descripcion de la empresa: Se realiza una breve descripcion del proyecto, sus
objetivos, su misién, visién e impacto social y ambiental.

Mercado: Se identifica cual es el mercado objetivo, quienes son los clientes de
la empresa, donde se encuentran estos y cudles son sus caracteristicas. Por
otro lado, se realiza una analisis inicial de la competencia, identificando quienes
son y cual es su ubicacién. Por ultimo, se resuelve temas relacionados con los
productos, su promocion y distribucién y precio.

Estado de la empresa: se identifica el avance actual o el estado de la idea de
negocio, cual es el equipo técnico, la estructura fisica y los equipos técnicos con
los que cuenta y los volimenes de ventas o produccion que tiene la empresa.
Comercializacion: Se identifica las proyecciones financieras, pero para esto
sera necesario primero completar la informacion financiera del plan de negocios.
Legal: Se identifica la parte legal que afecta el plan de negocios de la empresa.
Operacion: Se describe como se realiza la operacion y cuales son las
condiciones técnicas.

Equipo de trabajo: Se describe el equipo actual y que cargos requiere la
emprendedora para la ejecucion del plan de negocios en el primer afo,
aclarando eso si que tendra que ver mucho con los recursos disponibles por la
empresa.
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- Fuentes de financiacién: Se describe la fuente de financiacion de la empresa
0 del plan de negocios que plantea ejecutar la emprendedora.

En esta se utiliz6 como base el Lienzo Canvas ya desarrollado, en el cual se hace una
identificacion inicial del problema y la identificacion del concepto de negocio que es la base
para el desarrollo de estos don elementos del plan de negocios.

Finalizacion del plan de negocios: Se reviso toda la parte financiera del plan de negocios,
definiendo cual es el presupuesto de ventas de acuerdo con la informacion obtenida al desarrollar,
la parte de mercado en la literatura del plan de negocios, con esta informacion se prosigui¢ a
completar la informacion del presupuestos de comprar identificando los costos unitarios por cada uno
de los productos ofrecidos y por dltimo se definieron los demas costos y gastos que tendria la
empresa para su primer afio de funcionamiento.

Se completo toda la informacion relacionada con el plan de inversion y financiacién, para
posteriormente hacer una analisis de los resultados, especificamente los indicadores financieros que
determinan la viabilidad del plan de negocios que para este caso son los siguientes:

TYR: 36,7%
VAN: 32.378.858

A pesar de que los resultados no son los mejores se puede esperar mejorar si se realizan mejores
estrategias de comercializacién y se tienen mayores ventas.

CONCLUSIONES
Se desarrollo la herramienta del plan de negocios.
COMPROMISOS
ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
ASISTENTES:

C & meetgooglesomiip brys g lauthysers s aBa O9 NS o i
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Plan de Negocio

—/a\g
UNIDAD PRODUCTIVA O PLAN DE NEGOCIO
Nombre: Kairos Restaurante
Emprendedor: Angel Andrea Huertas Barbosa
2. PROBLEMA

a. ¢ Que oportunidad, problema o tendencia identificaste en el mercado?

Se identificaron 3 problematicas:

* Poca disponibilidad de tiempo para preparar el almuerzo en casa, esta problematica esta asociada con uno de los segmentos identificados.
* Poca disponibilidad de alimentacion saludable en la zona de Payande.

* Poca variedad de menus en la regién.

* Restaurantes con poco espacio para atender a los clientes.

b. ¢ Que necesidades espera usted satisfacer de sus potenciales clientes?

* Poca disponibilidad de tiempo para preparar el almuerzo en casa, esta problematica esta asociada con uno de los segmentos identificados.
* Poca disponibilidad de alimentacién saludable en la zona de Payande.

* Poca variedad de menus en la regioén.

* Restaurantes con poco espacio para atender a los clientes.

c. Describa la solucién propuesta ; existe un prototipo del bien o servicio que desea vender?, describalo.

que se vayan detectando en los clientes.

d. Describa su modelo de negocio ¢ Cuél es el alcance técnico de su proyecto?
La empresa tendra cuatro enfoques principales:

- Preparacion de menu diario

- Compra de insumos de acuerdo con una estrategias de aprovisionamiento.

- Mantenimiento del local y presentacién del lugar.

- Generar estrategias de comercializacién y publicidad.

e. (Como generara dinero a partir de la puesta en marcha de su empresa?

Se realizara la prestacion del servicio de manera efectiva teniendo en cuenta los protocolos de bioseguridad.

La empresa Kairos Restaurante Bar se dedica a la preparacion de comida en establecimiento para el desayuno, almuerzo y cena. Con amplitud de
horarios y de oferta, que el cliente pueda encontrar lo que desea. Para ello, es conveniente ir diversificando el menu en funcion de las necesidades

18/03/2022 2
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Plan de Negocio

w
UNIDAD PRODUCTIVA O PLAN DE NEGOCIO
Nombre: Kairos Restaurante
Emprendedor: Angel Andrea Huertas Barbosa

4. MERCADO

a. ¢Quiénes son sus clientes?

* Hombre y mujeres de los estratos 1 a 3, con edades de 5 a 70 afios interesdos en comida preparada para el desayuno, almuero y comida.
* Padre y madres de familia que requieran el servicio de domicilios de comida para el hogar.

* Personas con una estilo de vida ocupado que requieran almorzar fuera del hogar.

b. ¢ Donde encuentra a los clientes? Describa brevemente La caracteristicas de la poblacién donde se desarrollara su empresa.

- En el municipio de San Luis y Valle de San Juan estan ubicados los clientes de la empresa, son generalmente personas con poco tiempo.

c. (Cudles son las caracteristicas de sus clientes y cuales son sus segmentos de mercado?

SEGMENTOS:

* Hombre y mujeres de los estratos 1 a 3, con edades de 5 a 70 afios interesdos en comida preparada para el desayuno, almuero y comida.

* Padre y madres de familia que requieran el servicio de domicilios de comida para el hogar.

* Personas con una estilo de vida ocupado que requieran almorzar fuera del hogar.

e. ¢ Quién es su competencia? Incluya también los productos sustitutos o complementarios.

La emprendedora identifica como competencia:

Empresas dedicadas a la preparacion de comida en el establecimiento de comercio.

e. ¢ Que hace diferente su solucion a la de su competencia (propuestas de valor- Innovacién, creatividad o valor agregado- Jobs to be done)?
- Disponibilidad constante de comida preparada para el desayuno, almuerzo y cena.

- Variedad de comidas con un buen sazon con sabor a comida en casa a un precio justo y en un tiempo de entrega adecuada.
- Servicio al cliente de la mejor calida.

f. ¢ Valido su solucién? ¢ Fue su producto aceptado en el mercado? ¢Cual es el perfil de su adaptador temprano o cliente (tarjeta personas)?

La emprendedora realizo el proceso de validacién de mercado mediante el CANVAS y lleva mas de seis meses en el mercado realizando la
actividad econémica, con resultados positivos. Durante el proceso de ideacion y validacion de mercado, se utilizaron las herramientas del SBDC
como identificando el problema Jobs tobe done y la tarjeta persona.

g. ,Cual es el precio de venta de su producto y como establecié el mismo?

18/03/2022 4
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Plan de Negocio

SBENMA

N
UNIDAD PRODUCTIVA O PLAN DE NEGOCIO
Nombre: Kairos Restaurante
Emprendedor: Angel Andrea Huertas Barbosa
6. COMERCIALIZACION
a. Realice la proyeccién de cantidades y precios de venta en la seccién financiera, es esta seccion Justifique los resultados y sefiale la forma de
pago
18/03/2022
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UNIDAD PRODUCTIVA O PLAN DE NEGOCIO =z
Nombre: Kairos Restaurante
Emprendedor: Angel Andrea Huertas Barbosa
8. OPERACION

a. Describa técnicamente el bien o servicio a producir (capacidad, cualidades, disefio, tamafio, tecnologia, caracteristicas fisicoquimicas,
condiciones climaticas, factores e impacto ambiental del producto o servicio, caracteristicas de empaque y embalaje, almacenaje, sies un servicio
describalo técnicamente).

En cuando a Ia linea de panaderfa se elaboraran dos tipos de productos diferenciados por gramaje pero en general tienen el mismo proceso de
elaboracién y formado, las materias primas especificas son harina integral, de centeno Linaza, se realiza una mezcla de estas para lograr una
consistencia optima para el formado y horneo. Ademas de usar harina se usa edulcorante como es el estevia y esplenda aportan sabor mas no
calorias, se realiza una adicion de saborizantes para dar un toque propio de sabor de que sean agradables al gusto.

b. ¢ Cual es el proceso que se debe seguir para la produccion del bien o prestacion del servicio?
Local Fisico

1. Ingresar al local.

2. solicitar el producto.

3. Cobrar.
4 Entregar el cambio.

18/03/2022 8



6 ¢e0c/e0/gl

‘Jopapuaidwa [o Jod opeyadwaesap obse) :HOAAANIA - FINFHIO

(so[e100s sapal) sa[eniiA solpaw Jod ospedisul A eyyesbuas ap soses0ud soj esed saleljjiwie)
op okode uo) ‘jeuoioipe [euosiad unbuiu aieinbai ou [ENJOE O[3pOW @ U esaidwe B ap OJuSIWEUOIOUN; |3 UCO Jedlul esed Jopspusidwa |3

¢ (oue sewud) ugoelado ns eled esaidwa e aiainbal sobies enp? B

orvavyl 3a odind3 ‘6

<

esoqueg sepan ealpuy [9buy Tiopapuaiduy
ajueine)}say SOEY ToIqUION
OI2093N 3d NY1d O YAILLONAO¥d AVAINN

oiooBap sp ueld




Plan de Negocio

5

UNIDAD PRODUCTIVA O PLAN DE NEGOCIO

Nombre:
Emprendedor:

Kairos Restaurante
Angel Andrea Huertas Barbosa

10. FUENTES DE FINANCIACION

trabajo actual.

a. Describa brevemente la fuente de financiacion que utilizara para llevar a cabo su idea de negocio.

La fuente de financiacion principal son recursos propios del emprendedor, el cual cuenta con el apoyo de sus familiares y con recursos de su

18/03/2022
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Plan de Negocio

'ﬁ”-’
N
UNIDAD PRODUCTIVA O PLAN DE NEGOCIO
Nombre: Kairos Restaurante
Emprendedor: Angel Andrea Huertas Barbosa
12. RIESGOS

a. Describa brevemente los riesgos a los que se enfrenta su negocio.

- Competencia: Mutiples empresas que disponen de este tipo de servicios.
- Ventas bajas por deficiente publicidad y marketing digital.
- Falta de estrategias para cierre de ventas

18/03/2022 12
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ACTA No. 4

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNI(')N: Asesoria empresa otras fuentes de
financiacién, empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 03 de | HORA INICIO: 2:00 p.m. | HORA FIN: 5:00 p.m.
marzo del 2022.

LUGAR Y/O ENLACE: Virtual, DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/noi-phwn- Regional Tolima/ Centro De comercio y Servicios
miz

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Asesoria creacién de la empresa ante Camara de Comercio.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION; Asesoria empresa otras fuentes de financiacion,
empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo las hora programada se inicia la reunién, con presencia de la emprendedor y el
orientador del SBDC, desarrollando la siguiente agenda:

1. Asesoria creacion de la empresa ante Camara y Comercio: Se le presentaron
las posible opciones de creacién de empresa que tiene actualmente la Camara de
Comercio de Ibagué, explicando que por el momento la mejor opcion para la
emprendedora es formar una persona Natural con Establecimiento de comercio, ya
que no esta obligada a realizar todos los aportes tributarios. Hay que aclarar
también la importancia de que en este tipo de empresas el representante legal
responde con su recursos todas los inconvenientes que se tengan.

Se explica también como realizar el proceso de creacion ante la Camara de comercio, de
forma virtual y presencial. La emprendedora toma la decisiéon de hacer el proceso virtual y
se realiza en conjunto todo el proceso y cargue de los documentos.

CONCLUSIONES

Se identifico cual es la actividad comercial de la empresa y se formalizo la empresa como
persona natural ante la Camara de Comercio de Ibagué.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES:

GD-F-007 V04

L




WO et Angala Arun Humeins | Fropranderces
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DOCUMENTO DE DECLARACION DE ACTIVOS
EMPRESA: KAIROS RESTAURANTE BAR

Yo, Angel Andrea Huertas Barbosa identificada con Cedula No. 65.760.301 de Ibagué,
domiciliada en la ciudad de San Luis, declaro haber constituido una persona natural
ante la Camara de Comercio del Sur Oriente del Tolima con la actividad No. 5611
denominada Expendio a la mesa de comidas preparadas, para realizar cualquier
actividad civil o comercial licita con unos activos vinculados por valor de $500.000, los

cuales provienen de ahorros propios.

Este documento se expide para el servicio nacional de aprendizaje SENA, dependencia

del centro de desarrollo empresarial SBDC, el tercer dia de marzo de 2022.

Ate ntamente,

Nombre: Angel Andrea Huertas Barbosa
C.C 65.760.301




Camara de Comercio del Sur y Oriente del Tolima

CERTIFICADO DE MATRICULA MERCANTIL DE PERSONA NATURAL

- mw Fecha expedicion: 16/03/2022 - 21:00:05
p.....l-l.._.,;.,.. Recibo No. 5000275918, Valor 3200

CODIGO DE VERIFICACION YUzBSqDMUq
Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a https://siisuryorientetolima.confecamaras.co/cv.php v digite el respectivo
codigo, para que visualice la imagen generada al momento de su expedicion. La verificacién se puede realizar de manera ilimitada, durante 60 dias
calendario contados a partir de la fecha de su expedicion.

La matricula mercantil proporciona seguridad y confianza en los negocios,renueve su matricula a més tardar el 31 de marzo de 2022,

CON FUNDAMENTO EN LA MATRICULA E INSCRIPCIONES EFECTUADAS EN EL REGISTRO MERCANTIL, LA CAMARA DE COMERCIO
CERTIFICA:

NOMBRE, IDENTIFICACION Y DOMICILIO

Nombres y apellidos : ANGELA ANDREA HUERTAS BARBOSAR
Identificacion : CC. - 65760301

Nit : 65760301-%

Domicilio: San Luis

MATRICULA
Matricula No: 113465
Fecha de matricula: 03 de marzo de 2022
Ultime afic renovado: 2022
Fecha de renovacidn: 03 de marzo de 2022
Grupo NIIF : GRUPO III - MICROEMFPRESAS
UBICACION

Direccién del domicilio principal : Cra 5 nro. % - 30 Centro
Municipioc : S5amn Luis

Correo electrdnico : anhuba_45%9CGhotmail.com

Teléfono comercial 1 : 3222194954

Teléfono comercial 2 : No reportéd.

Teléfono comercial 3 : No reporto.

Direccidn para notificacién judicial : Cra 5 nro. 9 - 30 Centro
Municipio : San Luis

Correc electrdnico de notificacién : anhuba_459@hotmail.com
Teléfono para notificacién 1 : 3222194054

Teléfono notificacién 2 : No reporto.

Teléfono notificacién 3 : No reportéd.

la persona natural SI autorizé para recibir notificaciones perscnales a través del correo electrénico, de
conformidad con lo establecido en los articulos 291 del Cédigo General del Proceso Y del 67 del Cddigo de
Procedimiento Administrativo y de lo Contencioso Administrative.

CLASIFICACION DE ACTIVIDADES ECONOMICAS - CIIU
Actividad principal Cédige CIIU: 15611
Actividad secundaria Cédigo CIIU: I5830
Otras actividades Cédigo CIIU: RS200 w8299
Descripcién de la actividad econémica reportada en el Formulario del Registro Unico Empresarial y Social
—RUES- : Expendio a la mesa de comidas preparadas, Expendio de bebidas alcoholicas para el consumo dentro del
establecimiento

INFORMACION FINANCIERA

El comerciante matriculade reporté la siquiente informacién financiera, la cual corresponde a la altima
informacion reportada en la matricula mercantil, asi:

Estado de la situacién financiera:
Activo corriente: 5$500.000,00

Pagina 1 de 3
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’_ Camara de Comercio del Sur y Oriente del Tolima
A
“ CERTIFICADO DE MATRICULA MERCANTIL DE PERSONA NATURAL
ﬂg‘.ﬁ'ﬂﬂ Fecha expedicion: 16/03/2022 - 21:00:05
™ irgariae § Corpeidons Recibo No. S000275919, Valor 3200

CODIGO DE VERIFICACION YUzBSqDMUq
Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a https://siisuryorientetolima.confecamaras.co/cv.php y digite el respectivo
codigo, para gue visualice la imagen generada al momento de su expedicién. La verificacion se puede realizar de manera ilimitada, durante 60 dias
calendario contados a parir de la fecha de su expedicion.

La matricula mercantil proporciona seguridad y confianza en los negocios,renueve su matricula a mas tardar el 31 de marzo de 2022,

Activo no corriente: $1.000.000,00
Activo total: $1.500.000,00

Pasivo corriente: 50,00

Pasivo no corriente: 50,00

Pasivo total: 50,00

Patrimonio neto: $1.500.000,00
Pasivo mds patrimonie: 51.500.000,00

Estado de resultados:

Ingresos actividad ordipnaria: 50,00
Otros ingresos: 50,00

Costo de ventas: 50,00

Gastos operacionales: 50,00

Otros gastos: 50,00

Gastos por impuestes: $0,00
Utilidad operacional: $0,00
Resultado del periodo: $0,00

RECURSOS CONTRA LOS ACTOS DE INSCRIPCION

De conformidad con Ic establecido en el Cddigo de Procedimiento Administrative vy de lo Contencicso
Administrativo y la Ley 962 de 2005, los Actos Administrativos de registro guedan en firme, dentro de los
diez (10) dias habiles siguientes a la fecha de inscripcidn, siempre gue no sean objeto de recursos. Para
estos efectos, se informa gue para la Camara de Comercio del Sur y Oriente del Tolima, los sabados NO son
dias hébiles.

Una vez interpuestos los recursos, los Actos Administrativos recurridos quedan en efecto suspensivo, hasta
tanto los mismos sean resueltos, conforme lo prevé el articulo 79 del Cédigo de Procedimiento Administrativo
y de lo Contencioso Administrativo.

A la fecha y hora de expedicién de este certificado, NO se encuentra en curso ningln regurso.

ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO, SUCURSALES Y AGENCIAS

A nombre de la persona natural, figura(n) matriculado(s) en la Camara de Comercio del Sur y Oriente del
Tolima el(los) siguiente(s) establecimiento(s) de comercio:

ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO

Nombre: KAIROS RESTAURANTE BAR
Matricula No.: 113466

Fecha de Matricula: 03 de marzo de 2022
Ultimo afioc renovado: 2022

Categoria: Establecimiento de Comereio
Direccién : Cra 5 nro. 9 - 30Centro
Municipio: San Luis

SI DESEA OBTENER INFORMACION DETALLADA DE LOS ANTERICRES ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO O DE AQUELLOS

MATRICULADOS EN UNA JURISDICCIGN DIFERENTE A LA DEL PROPIETARIO, DEBERA SOLICITAR EL CERTIFICADO DE MATRICULA
MERCANTIL DEL RESPECTIVO ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO.

Pagina 2 de 3




Camara de Comercio del Sur y Oriente del Tolima

CERTIFICADO DE MATRICULA MERCANTIL DE PERSONA NATURAL

Fa
A\l

ﬁﬁﬂwﬁﬂ Fecha expedicion: 16/03/2022 - 21:00:05
L. — Recibo No. S000275919, Valor 3200

CODIGO DE VERIFICACION YUzBSqDMUq
Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a https://siisuryorientetolima.confecamaras.co/cv.php y digite el respectivo
codigo, para que visualice la imagen generada al momento de su expedicion. La verificacion se puede realizar de manera ilimitada, durante 60 dias
calendario contados a partir de |a fecha de su expedicion.

La matricula mercantil proporciona seguridad y confianza en los negocios,renueve su matricula a mas tardar el 31 de marzo de 2022.

LA INFORMACION CORRESPONDIENTE A LOS ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO, AGENCIAS Y SUCURSALES, QUE LA PERSONA
NATURAL TIENE MATRICULADOS EN OTRAS CAMARAS DE COMERCIO DEL PAIS, PODRA CONSULTARLA EN WWW.RUES.ORG.CO.

INFORMA - TAMANO DE EMPRESA

De conformidad con lo previsto en el articulo 2.2.1.13.2.1 del Decreto 1074 de 2015 y la Resolucidén 2225 de
2019 del DANE el tamafic de la empresa es MICRO EMPRESA.

Lo anterior de acuerdo a la informacién reportada por el matriculado o inscrito en el formulario RUES:

Ingresos por actividad ordinaria : %0
Actividad econdmica por la que percibié mayores ingresos en el periodo - CIIU : I5611.

Este certificado refleja la situacidén juridica registral de la persona natural, a la fecha y hora de su
expedicidn.

IMPORTANTE: La firma digital del secretario de la Camara de Comercio del Sur y Oriente del Tolima contenida en esle certificado electrénico se encuentra emitida por
una entidad de certificacion abierta autorizada y vigilada por la Superintendencia de Industria y Comercio, de conformidad con las exigencias establecidas en la Ley 527
de 1989 para validez juridica y probatoria de los documentos electrénicos.

La firma digital no es una firma digitalizada o escaneada, por lo tanto, la firma digital que acompana este documento la podra verificar a través de su aplicativo viser de
documentos pdf.

La firma mecénica que se muestra a continuacion es la representacitn gréfica de la firma del secretario juridico (o de quien haga sus veces) de la Camara de Comercio
quien avala este ceriificado. La firma mecanica no reemplaza la firma digital en los documentos electrénicos.

Al realizar la verificacion podra visualizar (y descargar) una imagen exacta del certificado que fue entregado al usuario en el momento que se realizo |a transaccion.

_%M&.lﬁ

*** FINAL DEL CERTIFICADO ***
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POS UNA

COLOMEIL

Formulario del Registro Unico Tributario

2. Concepto |0 | 2| Actualizacion

4. N

14815547262

Illl

umero de formulario

Il

15)7707

[0

554726 2

5. Numero de Identificacion Tribularia (NIT) 6. DV | 12. Direccibn seccional 14. Buzén electranico
6 57 6 0 3 0 1| 9 |mpusstosyAduanasde lbagué a
IDENTIFICACION
24. Tipo de contribuyente 25. Tipo de documento 26. Numero de Identificacion 27. Fecha expedicion
Persona natural o sucesion iliquida 2 |Cédula de Ciudadania 1 i3 65760301 i 198 2.0 82 7
Lugar de expedicién 28. Pais 29. Departamento = | 50. ciudad/itanicpio :
COLOMBIA 1 6 9 [Tolima 73 lIbaguél | 001
31. Primer apellido 32. Segundo apeliido 33, Primer nombre .34. Otibs nombres
HUERTAS BARBOSA ANGELA _ ANDREA
35. Razén social ] "
36. Nambre comercial : 3r;-'§.gP,
KAIROS RESTAURANTE /s _
_UBICAGION -~
28 Pals 39. Departamanto h N - 40. Ciudad/Municipio
COLOMBIA 1 6 9 |Tolima i 7 3 |SanLuis 6 78
41. Direccion principal
CR5 9 30BRR CENTRO PAYANDE
42, Correo elecironico anhuba_459@hotmail.com 7, 2
43.Codigopestal 7 3 3 0 0 1 I“.Tebéfmoi\ 322219495 445 Teléfono 2 310220193679
ES lan “. _CLASIFICACION
Actividad econdmica~. < -/ Ocupacion
Actividad principal Actraiﬁud muru.ln'ra o7 Otras actividades 52 Nomero
46. Codigo 47. Fecha inicio actividad 48, Codigp> 49 Féchd inicio :I’c;r icad 50. Codigo 1 2 51. Codigo establecimiantas
|5s11||2019,03,12|[5530|20220225| [9200[8 23 9] [1 31 4] | 1
- s Rasponsabllidadas Calidades y Atributos
1 2 3 4 5 6 T ANg S0 WIS M2 13 HASTAS TS Al 200 R 29 Gt Tiase g
s zlis] 0 | PN LT | e R o e
22- Obligado a cumplir deberes formales a e
48 - Mo responsable de IVA
Obligadﬁs aduaneros Exportadores
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
L | J J I ‘ | ‘ | ‘ | 55. Forma 56. Tipo Sarvicio 1 2 3
54. Cédigo |57. Modo | |
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20
PRl s [ S - —
IMPORTANTE: Sin p io de las lizaci a que haya lugar, la inscripcién en el Registro Unico Tributario -RUT-, tendra vig yen ia no se exigira su renovacion

59, Anexos

SII:] NOE

Para uso exclusivo de la
60. No. de Folios:

DIAN

61, Fecha [2022-03-01/11:17:24

La informacién suministrada a través del formulario oficial de inscripcion, act.

inexactitud en alguno de |os datos
sancionatorios o de suspensidn, segun el caso.
Paragrafo del articulo 1.6.1.2.20 del Decreto 1625 de 2016

Firma del solicitante:

3 Sin perjuicio de las verificaciones que la DIAN realice.
y cancalacidn del Registro Unico Tributario (RUT), debera ser axacta y veraz; en caso de mnslalar Firma aulorizada:
fos se adelantardn los pr admir i
o84, Nombre HUERTAS BARBOSA ANGELA ANDREA
985. Cargo CONTRIBUYENTE

Fecha generacion documento PDF: 01-03-2022 11:18:30AM



POR UNA COLOMEIA MAS HONESTA

Formulario del Registro Unico Tributario

Espacio reservado para la DIAN

4. Numero de formulario

(415)7707212489584(6020) 000001481554726 2

de 3 Hoja 2

14815547262

Pagina

5. Nimero de |dentificacion Tributaria (NIT)

6 § 760301

B.DV

9

12. Direccion seccional
Impuestos y Aduanas ca Ibagua

14. Buzon electronico

Caracteristicas y f

de las

62 Naturaleza

65. Fondos

68, Sin personeria juridica

63, Formas asocialivas

66, Cooperativas

69, Otras

i0Nes no ¢

67. Sociedades
exlranjeros

70. Beneficia

64. Entidades o institutos de Herecho oublico de orden nacional, departamental,
municipal y descentralizados R
y arganismos

Constitucién, Registro y Ultima Reforma

Composicion del Capital

Documento

1. Constitueion

71. Clase

g9

72. Numero

73. Fecha

T4. Numero de notaria
75. Entidad de registro
76. Fecha de registro

77, No. Matricula mercantil

78, Departamento
79. Ciudad/Municipio 1

2. Reforoa / |/

Vigencia

80, Desde
81. Hasta

82. Nacional

83. Nacional publico

84. Nacional privado

85. Extranjero

86. Extranjero piblico

87. Extran|ero privado

Entidad de vigilancia y control

88. Entidad de vigilancia y control

7]

Estado y Beneficio

Itam 89, Estado actual

1

=

91. Numero de Identificacidn Tributaria (NIT)

92 DV

Vinculacién econdmica

93. Vinculacion
aconamica

84, Nombre del grupo econdmico ylo empresanal

695. Nomero de ldentificacion Tributana (NIT) de la

Matriz o Controlante 96. OV.

97. Nombre o razdn social de la matnz o controlante

170. Numero de idenlificacién tributaria
olorgado en el exterior

171. Pais

sociedad o natural del exlarior con

172. Numero de identificacion mbmea{:l-n

173, Nombre o razon social de la sociedad o natural del exterior con EP

Fecha generacion documento PDF: 01-03-2022 11:18:30AM



Formulario del Registro Unico Tributario

Establecimientos

Espacio reservado para la DIAN

Pagina 3 de 3

4. Numero de formulario

AR

12489984(8020) 0000014

Hoja 6
14815547262

5. Numero de Identificacitn Tributaria (NIT) €. DV | 12. Direccidn seccional 14. Buzon electrdnico
65760301 Impuastos y Aduanas de lbagué a .
, agencias, sucursales, ofi sedes o neg entre otros
160. Tipo de eslablecimiento 161. Actividad econdmica
Establecimiento de comerci () 2 |Expendio a la mesa de comidas preparadas 56~ 4%
162. Nombre del establecimiento i
RESTAURANTE SANTA BARBARA PAYANDE - ;
163. Departamanto 164, Cludad/Municipio A
Tolima 7 3 | SanLuis 6 7°8
A 165. Direccion

CR5 16 37 CORR PAYANDE

166. Nimero de matricula mercantil

0005345835

167. Fecha ds’ Ig malrlcmajnerca'}tﬂ

lzoaéo115|

168. Teléfono

169. Fecha dé'ciere

160. Tipo de establecimiento
Establecimiento de comerci

02

3115915765 /'_;'}-'-;
161. Aclividad econdmica N & }
Expendio a la mesa de mmldaeprepacadas AN

12 €A 507.12]

|5 6 1 1

162. Nombre del establecimiento

KAIROS RESTAURANTE

/

163. Departamento

Tolima

164/ CJUﬁELUMUH!:IDIB g

lbagué

001

165. Direccitn

CR3 74 43ET 1BRR JARDIN

166. Mumero de matricula marcantl

N 16? ‘Fecha de la malricula mercantil

[2019,08,12|

168. Telélono

169, Fecha de cierre

3222194954

. AR RN

160. Tipo de establecimiento

161. Actividad u-."ono{nlca

162. Nombre del establecimiento:

163. Departamento

164. Ciudad/Municipio

165, Direccidn

166. Nimero de matricula mercanti|

167, Fecha de la matricula mercantil

b g ol

168. Teléfono

169, Fecha de cierre

Fecha generacion documento PDF: 01-03-2022 11:18:30AM
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= = - ENCUESTA DE IMPACTO
N ECONOMICO

SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Reporte de Impacto Econémico www.sena.edu.co

Parte |l | Informacién General

Nombre del Empresario:
Angel Andrea Huertas Barbosa

Nombre de la Empresa: Kairos Restaurante Bar

Direccion: Ciudad Depto. Teléfono
Carrera 5 # 9 — 30 Barrio Centro Payande San Luis Tolima 3222194954

Diligenciada por: Angel Andrea Huertas Barbosa

E-mail de quien diligencia la encuesta: anhuba_459@hotmail.com Cel. 3222194954
¢Actualmente se encuentra en Asesoria? E si [J No Si la respuesta es No, Fecha en que termind la Asesoria: Jd /i faaa:
Parte I ] impacto a reportar (Por favor solo reporte los impactos generados como resultado de la asesoria)
IZ 1. Creacion de Empresa [] 2. Empleos [] 3. Incremento en Ventas [] 4. Nuevos Recursos
1. Creacitn de Empresa Fecha de creacion: 03/03/2022 Registro Mercantil Nro.: 113465

Nro. Empleos Creados: 0 Nro. Empleos Retenidos:
2. Empleos : T

Planilla Nro.: (Adjunte una breve descripcién)

Nacionales o Locales (Valor en Pesos):

S Iricramenio e beshs En &l 50 Soporte: (Factura / Contrato / Contador / Estados

nivel de Ventas Exportacion (Valor en Pesos): Figiolc o)

S0
4. Nuevos recursos (Indique el tipo de financiamiento o inversién adquirido por su empresa este afio (Nuevos Recursos))
Fondo Emprender $:0 Inversionistas S:0
Capital Semilla de $:0 Prestamistas $:0
Préstamo Bancario $:0 Linea de Crédito s:0
Capital Propio $:500.000 Capital de Riesgo s:0
Acciones $:0 Otro (Cual) 5:0
Parte 1lI Resultados de Impacto Cualitativo

5. Si su empresa entré a nuevos mercados, por favor especifique los municipios, departamentos y/o paises:

6. 5i introdujo nuevos productos en un mercado existente, por favor indique los productos:

7. Qué otro tipo de asesoria recibida ha ayudado al crecimiento de su empresa:

. Recursos Técnicos o
O Recursos Humano = Recursos Financieros | = Ambiental C Tecnolégicos
Responsabilidad Social Investigacion, Desarrollo e
O sl O loml [0 otro(Cusl)
Empresarial Innovacion

8. Proporcione un testimonio que describa la ayuda que recibié del SENA-SBDC Centro de Desarrollo Empresarial:

¢Autoriza a publicar este testimonio en nuestros medios de comunicacion, pagina de internet, publicaciones u otros materiales promocionales del SENA?

X si [] no

Toda la informacion previamente proporcionada es confidencial y se utilizard para reportes generales o consolidados y no de forma individual.
Yo autorizo al SENA-SBDC Centro de Desarrollo Empresarial a utilizar la informacién proporcionada para fines publicos y/o educativos.

Nombre 3 Firma Fecha
cii
iente Angel Andrea Huertas Barbosa = 03/03/2022
Gestor Rau] Ar‘itonlo Sanchez Alfonso ‘)q Q” ,ﬁsné'ﬂ cﬂ 03;03{2022
G Lider de C
[ Lider Rogional de Red  Yudy Faczully Cardenas Ibague 03/03/2022

R
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ACTA No. 5

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria empresa otras fuentes de
financiacion, empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 04 de | HORA INICIO: 6:00 a.m. HORA FIN: 8:00
febrero del 2022. p.m.

LUGAR Y/O ENLACE: Presencial, | DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
lugar de operaciones de la empresa. | Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicio

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Asesoria puesta en marcha empresa otras fuentes de financiacion - empresa Kairos
Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Asesoria empresa otras fuentes de financiacion,
empresa Kairos Restaurante Bar - Angel Andrea Huertas Barbosa.

DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo las hora programada se inicia la reunion, con presencia del emprendedor y la gestor
del SBDC, desarrollando la siguiente agenda:

1. Actualizar estructura de costos: Se actualizaron los costos de la empresa
dividiendo los mismos en la siguiente:

» Costos Variables: se modifica de acuerdo con variaciones del volumen de
produccién, se trata tanto de bienes como de servicios. Es decir, si el nivel de
actividad decrece, estos costos decrecen, mientras que, si el nivel de actividad
aumenta, también lo hace esta clase de costos.

* Costos Fijos: son aquellos costos que no son sensibles a pequefios cambios en
los niveles de actividad de una empresa, sino que permanecen invariables ante
esos cambios.

CONCLUSIONES

Se acompana a la empresa de otras fuentes de financiacion en su puesta en marcha.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES:

GD-F-007 V04
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